
 

 

 

 
 
 
 
 
Conaxess Trade ist in Europa einer der grössten unabhängigen Verteiler von Konsumgütern des täglichen Lebens. Mit 
7 Standorten sind wir in den folgenden Ländern vertreten: Dänemark, Finnland, Schweden, Norwegen, Deutschland, 
Österreich sowie Schweiz. Unseren Kunden bieten wir langjährige Marktkenntnis sowie massgeschneiderte 
Distributionslösungen mit Erfolgsgarantie. 
 
Die Conaxess Trade Switzerland AG ist seit über 45 Jahre im Schweizer Distributionsgeschäft. Wir vertreten die Kategorien 
Lebensmittel, Süsswaren, Getränke und erreichen mehr als 8 Millionen Konsumenten über unsere Kanäle im Detailhandel, 
Grosshandel, Convenience und Food Service. Am Standort in Neuendorf beschäftigen wir mehr als 80 engagierte und 

hochqualifizierte Mitarbeitende. Für unser Team in der Business Unit Kellogg/Pringles suchen wir per 1. Mai 2018 oder 

nach Vereinbarung SIE als neues Teammitglied! 

 

AUFGABEN, DIE IHNEN GEFALLEN WERDEN: 
- Zielorientierte Führung und Betreuung der Aussendienstmitarbeiter in der ganzen Schweiz 
- Betreuung nationaler Key Accounts der Business Unit Kellogg (Kellogg’s und Pringles), Führen von Jahresverhandlungen  
- Sortimentsverantwortung bei den Kunden, sowie Umsatz- und Kostenverantwortung gemäss Budgets 

- Bearbeitung und Umsetzung von Key Account Zielen 

- Verantwortung für die Umsetzung der Principal-Strategien am POS 

- Erstellung von Konzepten und Vorbereitung der Verkaufsmeetings 

- Arbeiten mit CRM-Tools 

- Analyse von Absatzdaten sowie Einhaltung von Ziel- und Budgetvorgaben 

- Erarbeitung und Überwachung der Einsatz- und Tourenplanung 

- Enge Zusammenarbeit mit dem Trade Marketing und dem Key Account Team zwecks Umsetzung der Promotionen und 
Aktivitäten an der Front  

- Mitarbeit in verschiedenen Projekten 

 

VORAUSSETZUNGEN, DIE SIE MITBRINGEN: 

- Kaufmännische Grundausbildung sowie abgeschlossene Weiterbildung als Verkaufsleiter 
- Berufs- und Verkaufserfahrung im FMCG-Markt – Branche Lebensmittel 
- Führungserfahrung 

- Sprachen: Deutsch, Französisch in Wort und Schrift, Englisch, Italienisch von Vorteil  

- Führerausweis B 

- Freude an den Produkten von Kellogg’s sowie Pringles 

- Verkaufstalent 

- Selbständigkeit, Durchsetzungsvermögen, unternehmerisches Denke, Belastbarkeit, Eigenmotivation, selbstsicheres 
Auftreten, gepflegte Erscheinung 

 

VORTEILE, DIE WIR IHNEN BIETEN: 
- Spannendes und abwechslungsreiches Arbeitsumfeld mit internationalem Brand 
- Hohe Selbständigkeit im Aufgabengebiet 
- Hoch motiviertes und kompetentes Team 

 

EIN KONTAKT, DEN SIE KNÜPFEN SOLLTEN 
Wir freuen uns auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen. Bitte bewerben Sie sich vorzugsweise über jobs.ch. 
Für allfällige Fragen können Sie Frau Ursula Hinden (HR Manager) per Mail ursula.hinden@conaxesstrade.com gerne 
kontaktieren. Wir nehmen für diese Vakanz keine Bewerbungen von Stellenvermittlungen entgegen. 
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