
Quereinsteiger als Kundenberater/in

Ihre Herausforderung Profil
Sie betreuen in Ihrem zugeteilten 

Verkaufsgebiet Ihr Kundenportefeuille 

und entwickeln dieses unter Berücksich-

tigung der Kundenbedürfnisse weiter. 

In Ihrem zugeteilten Verkaufsgebiet 

akquirieren, betreuen und beraten Sie 

Privat-/ und Unternehmenskundschaft 

in den Bereichen Versicherungen- und 

Bankprodukte. Sie verstehen es, neue 

Kunden zu gewinnen und langfristige 

Beziehungen stetig und aktiv aufzubau-

en. Sie erkennen die Bedürfnisse der 

Kunden und liefern individuelle massge-

schneiderte Lösungen.

Sie lieben den Kontakt mit Kunden und 

wollen sich Ihr Talent in der Finanz-

branche entfalten? Dann sind Sie bei 

der Firma Allfinance Suisse an der 

richtigen Adresse.

Sie bringen eine abgeschlossen Berufslehre/ oder Studium 

nicht zwingend in der Finanzbranche (Quereinsteiger sind erwünscht, Neben-

beruflich auch möglich)

Sie gehen gerne aktiv auf Menschen und Aufgaben zu 

Sie bringen ein hohes Mass an Eigeninitiative mit 

Hohe Einsatzbereitschaft

Teamfähig 

Einwandfreier Leumund

Sie legen Wert darauf, dass sich Ihr persönlicher beruflicher Erfolg in ihrer 

Entlöhnung wiederspiegelt

Führerausweis von Vorteil

Fixierte Kundentermine

Was bietet Allfinance Suisse
Eine gezielte Einführung durch Ihren Vorgesetzten

Kundenportefeuille

Transparente Karriere - und Aufstiegsmöglichkeiten 

Flexible Zeiteinteilungen

Selbständiges Arbeiten 

dynamisches Arbeitsumfeld

Überdurchschnittlich attraktive Verdienstmöglichkeiten

Interne und Externe Weiterbildung

  

Neugierig? 
Wir auch! Wir freuen uns auf Ihre Onlinebewerbung an: 

Widenholzstrasse 1 |  8304 Wallisellen  |  Tel. 044 555 90 94  |  

bewerbung@allfinancesuisse.ch  |  www.allfinancesuisse.ch


