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Was Sie erwartet:

Mit Inrem Verstdndnis fOr unsere Kunden im klassischen
B2B Geschdft, Inrem analytischen Denkvermégen und
Sinn fUr Ubergreifende Zusammenhdnge betreuen Sie das
Lésungsportfolio und treiben die Vermarktung Uber
Direktvertrieb und Partner laufend weiter. Als proaktiver
Macher bauen Sie das Geschdaft in direktem Kontakt mit
Verkauf, Technik und Endkunden weiter aus und
Ubernehmen dabei die Absatzverantwortung fir das von
Ihnen betreute Portfolio.

Sie setzen das Product Lifecycle Management fur lhr
Portfolio lokal um und koordinieren dabei die Aktivitaten
bei der ProdukteeinfUhrung, definieren konkrete
TrainingsbedUrfnisse und stellen jederzeit den
Informationsfluss bezUglich Produkten, Preisen und
VerfUgbarkeit sicher. Gegenuber Canon Europa haben
Sie die Schnittstellenverantwortung beziglich Budget,
Informationen und Projekten in Inrem Bereich.

lhr Profil

. Universitats- oder Fachhochschulabschluss

. Ausgewiesene Berufserfahrung im Bereich IT-
Infrastruktur & Software oder in einer dhnlichen
Tatigkeit

. Erfahrung in Projeki- und Change Management
sowie Business Development von Vortell

. Exzellente Deutschkenntnisse, gute Englisch- und
Franzdsischkenntnisse

. Kommunikationsstarke Persdnlichkeit mit grosser
Eigeninitiative und Selbststandigkeit, gewandtem
Auftreten und gutem Durchsetzungsvermogen

. Hohes Mass an Kunden- und Vertriebsorientierung

Spricht Sie diese anspruchsvolle Stelle in einem
dynamischen Umfeld an2 Dann bewerben Sie sich direkt
online Uber unser Stellenportal: www.canon.ch/jobs.

Wir freuen uns, Sie kennenzulernen!

FUr diese Stelle nehmen wir keine Bewerbungen von StellenvermittlungsbUros
entgegen und berUcksichtigen ausschliesslich direkte Kandidaturen.


http://www.canon.ch/jobs

