&

Canon bereichert Leben und Unternehmen auf

unvergleichbare Art und Weise. Gestalten Sie

gemeinsam mit uns die Zukunft eines erfolgreichen,
ken und ambitionierten Unternehmens, in dg
chdtzende Zusammenarbeit und gegenseitid
ekt an erster Stelle stehen. Erwarten u
hen Sie das AuBergewdhnliche mit
besten Imaging Unternehmen.

pect the exceptional

Was Sie erwartet:

In dieser spannenden Funktion férdern Sie unsere starke
Beziehungspflege zu den gréssten Schweizer Key
Accounts und tragen gleichzeitig zur strategischen
Entwicklung dieses Kundenportfolios bei.

Wen wir suchen:

FUr diese Position zeichnen Sie sich durch ein hohes Mass
an Problemlésungskompetenz, strategisches und
analytisches Denken sowie eine struktfurierte
Vorgehensweise aus. Des Weiteren bringen Sie ein
hervorragendes Geschdaftsverstndnis mit und wissen
zudem auch Vertrauen aufzubauen und jederzeit
situationsgerecht zu kommunizieren.

lhr Profil

. Hohere betriebswirtschaftliche Ausbildung

. Mehrjéhrige Erfahrung als erfolgreicher Key Account
Manager in vergleichbarem Kundensegment

. Kenntnisse der strategischen Accountplanung

. Erfahrung mit Kunden in einem komplexen Umfeld
und gewohnt auf C-Level zu verhandeln

. Ausgezeichnete Fahigkeiten im Auf- und Ausbau von
Kundenbeziehungen

. Erfahrung mit komplexen Projekten und FGhren von
virtuellen

. Muttersprachliche (Schweizer-) Deutschkenntnisse
sowie fliessend Englisch

Interessiert?

Bewerben Sie sich online auf: www.canon.ch/jobs
Wir freuen uns, Sie bald kennenzulernen!

Nani Nold, HR Business Partner
Canon (Schweiz) AG
Richtistrasse 9

8304 Wallisellen


http://www.canon.ch/jobs

