Was Sie erwartet:

Als Account Manager SME (KMU-Bereich) Gbernehmen Sie
selbstst@ndig die Verantwortung fur das Ihnen zugeteilte
geografische Verkaufsgebiet. Sie beraten und betreuen
unsere bestehenden Kunden sowie Interessenten
telefonisch und/oder vor Ort beziglich unserem
Produkteportfolio kompetent und Uberzeugend. Sie
erkennen die Bedurfnisse unserer Kunden, pflegen
bestehende Kundenbeziehungen und tragen zusatzlich
durch die Akquisition von Neukunden zum Ausbau lhres
Verkaufsgebietes und zur Verstdrkung der Marktprésenz
und dem Erfolg von Canon bei. Nach Kundenwunsch
organisieren Sie vereinzelt auch Produkteprdsentation fur
bestehende und potentielle Kunden im Bereich Output-
Management.

Wen wir suchen:
» Kaufmdannische oder technische Grundausbildung oder
ahnlich

+ Betriebswirtschaftliche Weiterbildung oder
entsprechende gleichwertige Praxis von Vorteil

« Berufserfahrung im Verkauf idealerweise in gleicher
Branche oder dhnlichem Umfeld

» Erfahrung in der Neukundenakquise

+ Ausgezeichnete schriftliche und mundliche
Deutschkenntnisse. Englisch(Konzernsprache) und jede
weitere Landessprache von Vortell

* Ausgewiesene Telephone Skills (Verkaufs- und/oder
Akquisegesprdche)
» Technisches Verstandnis

* Ausgezeichnete Computer-Anwenderkenntnisse (MS
Office -Palette)

lhr Profil
+ Uberdurchschnittliches Verhandlungsgeschick und
hohe Uberzeugungskraft

+ Einwandfreies Aufireten und ausgezeichnete
Kommunikationsf&higkeiten

* Ausgepragte Selbstmotivation

« Selbstst@ndige und initiative Personlichkeit

» Erfolgs- und resultatorientierte Persdnlichkeit
* Ausgepragtes Organisationstalent

Interessiert?
Dann Bewerben Sie sich online auf www.canon.ch/jobs

Wir freuen uns, Sie kennenzulernen!

FUr diese Stelle akzeptieren wir ausschliesslich direkte Kandidaturen.


http://www.canon.ch/jobs

