
 

 Damit Ihre Karriere einen Zahn zulegt! 
 

Wer ist Gleason? 
Wenn Sie das nächste Mal in Ihrem Auto einen Gang höher schalten, könnte es gut sein, dass die Zahnräder 
im Getriebe mit einer unserer Maschinen gefertigt wurden. 
 

Als Teil der weltweit tätigen Gleason-Gruppe mit über 2500 Beschäftigten entwickelt und produziert 
Gleason-Pfauter am Standort Studen (zwischen Biel und Bern gelegen) mit rund 100 Mitarbeitenden 
Wälzfräsmaschinen zur Herstellung von Zahnrädern. 
 

In den letzten Jahren sind wir kontinuierlich gewachsen. Auf uns vertrauen namhafte Unternehmen wie 
Daimler, VW, Skoda, ZF und Getrag. 
 
Als 

Teamleiter Verkaufsinnendienst (m/w) 
Abteilung Technischer Vertrieb 

 
 

sorgen Sie dafür, dass alles richtig ineinandergreift: 

 Sie leiten die Unterabteilung Backoffice / Shipment 

 Sie erfassen Angebote und Aufträge in SAP und überprüfen Maschinenverträge 

 Sie überwachen die Abwicklung der laufenden Aufträge 

 Sie sind verantwortlich für die Gesamtorganisation der Maschinenlieferungen mit Export-Spezialisten 

 Sie erstellen Rechnungen, ggf. mit Akkreditiven und Bankgarantien 

 Sie planen Maschinenvorabnahmen in Absprache mit den Kunden / Verkäufern  

 Sie helfen mit bei der Kundenbetreuung bei Maschinenvorabnahmen im Haus 

 Sie nehmen an internen Sitzungen wie Vertriebsmeetings und Projektleitersitzungen teil 

 Sie bilden bzgl. Auftragsabwicklung die Drehscheibe zwischen Vertrieb und den anderen Abteilungen 
 

Wir sorgen dafür, dass das Umfeld stimmt: 

 Vertragsbedingungen gemäss Gesamtarbeitsvertrag Maschinenindustrie 

 Einbindung in die global agierende Gleason-Gruppe 

 Flexibilität bei der Arbeitszeitgestaltung 

 Professionelle Einarbeitung 

 Weiterbildung in Bereichen Technik und Sprachen 

 Rabatt im Fitnesscenter 
 

Das bringen Sie mit: 

 Sie haben eine technische/mechanische Grundausbildung erfolgreich abgeschlossen und konnten 
anschliessend bereits Erfahrungen im kaufmännischen Bereich sammeln (oder umgekehrt) 

 Von Vorteil bringen Sie ausserdem den Abschluss zum technischen Kaufmann mit 

 Sprachen: Deutsch und Englisch in Wort und Schrift, weitere Sprachen sind hilfreich 

 Ein gutes Koordinations- und Planungsgeschick ist in dieser Stelle täglich gefragt 

 Erfahrungen im Vertrieb von Werkzeugmaschinen sind ein zusätzliches Plus 
 

Wenn Sie sich zutrauen die Aufgaben gemeinsam mit uns anzugehen, freuen wir uns auf Ihre 

Bewerbung! Senden Sie uns Ihre kompletten Bewerbungsunterlagen an: karriere.ch@gleason.com. 
 
Bei Fragen wenden Sie sich bitte an unsere Personalabteilung Telefon +41 (0)32 366 65 24 oder per Mail an 
karriere.ch@gleason.com. 

 
 

Gleason-PFAUTER Maschinenfabrik GmbH, Zweigniederlassung Studen 
Büetigenstrasse 80, Postfach 152, CH-2557 Studen (Schweiz) 

Telefon +41 (0)32 366 61 71; Telefax +41 (0)32 365 30 03; Internet: www.gleason-karriere.ch 
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