
 

 

 
Die ECSA-Gruppe ist ein Schweizer Familienunternehmen in vierter Generation. Die Gruppe ist im 
Vertrieb von Chemikalien und Erdölerzeugnissen, im internationalen Handel mit Rohstoffen und in der 
Distribution von Systemen für den Unterhalt tätig. 
 
Die Gruppe, welche über 285 Mitarbeiter in den verschiedenen Standorten der Schweiz und Italien  
umfasst, setzt sich aus folgenden Gesellschaften zusammen: ECSA Chemicals AG, ECSA Italia Srl, ECSA 
Maintenance AG,  ECSA Energy SA, Porta Ticino Easy Stop SA und seit 2019 Easy Stop Stalvedro SA. 

 

ECSA Chemicals AG 
zur Erweiterung unseres engagierten Verkaufsteams in Flawil (SG) suchen wir eine/n 

 

Technical Sales Manager für Industriechemikalien,  
Säuren und Laugen, Lösemittel, Salze  

(allgemeine Industrie) 
Ihre Aufgaben: 

• Verkauf von Rohstoffen in der deutschsprachigen Schweiz, Fokus Ost- und Zentralschweiz 

• Kundenbesuche, Pflege der Kundenkontakte, aktiver Verkauf mit Reisetätigkeit ca. 60%  

• Angebotserstellung, Marktanalysen, Berichtswesen, Kundenprojekte   

• Zusammenarbeit mit anderen Business Units – Förderung Cross-Selling 

• Marketing: Kommentare zur Marktentwicklung, Verkaufsförderung mittels  
Direct-Marketing, u.a. 
 

Sie bringen mit: 

• Technische oder kaufmännische Ausbildung (z.B. Chemiker, Laborant, Verkauf, etc.)  

• Branchen- und Verkaufserfahrung im Handel (B2B) 

• Alter 30-45 Jahre 

• (Schweizer-)Deutsche Muttersprache, gute Englischkenntnisse, (Italienischkenntnisse von Vorteil) 

• Hervorragende kommunikative Fähigkeiten, strukturierte Arbeitsweise 

• Sehr gute Informatikkenntnisse (Office, integrierte Systeme ERP) 

• Bereitschaft zum selbstständigen Arbeiten und hohe Eigenmotivation 

• Konzeptionelles Denken, Zuverlässigkeit, Dynamik, pro-aktives Handeln 

• Den Willen, Ihre Ziele zu erreichen und Verantwortung zu übernehmen 
 

Wir bieten: 

• Ein motiviertes Team von Spezialisten 

• Sorgfältige Einarbeitung in den Aufgaben- und Verantwortungsbereich 

• Selbstständiges Arbeiten mit breiten Entwicklungsmöglichkeiten 

• Unternehmerische Verkaufsfunktion mit leistungsabhängiger Entlohnung 
 

 
Arbeitsort: Flawil - Zürich oder Homeoffice. Eintritt per sofort oder nach Vereinbarung. 
 
Wenn Sie eine neue Herausforderung in einem dynamischen Umfeld suchen, senden Sie bitte Ihre 
kompletten Bewerbungsunterlagen per E-Mail an: HR1910@ecsa.ch 
 

www.ecsa.ch 
 

Antwort erhalten ausschließlich Bewerber, welche oben genannte Anforderungen erfüllen 

www.ecsa.ch 
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