VERSIERTER VERKAUFSPROFI MIT FACHHANDELSERFAHRUNG

Unser Kunde ist ein etabliertes, erfolgreiches KMU mit Sitz in ZUrich, welches sich auf die
Vermarktung und den Vertrieb von frei verkauflichen Heilmitteln spezialisiert hat und den
Schweizer Fachhandel bedient. Fir die neu geschaffene Position am Standort ZUrich,
die direkt dem GeschaftsfUhrer unterstellt ist, suchen wir nach Vereinbarung einen

Key Account Manager OTC 80 - 100 % m/w
(Ganze Schweiz)

A IHRE AUFGABEN:

» Ausarbeitung und Umsetzung einer strategischen Key Account Planung unter Berticksich-
tigung der Ubergeordneten Unternehmens- und Marketingstrategie
Erfolgreiche Marktbearbeitung mit Erreichung der kurz- und mittelfristigen \Wachstumsziele
Personliche Betreuung von Key Accounts im Fachhandel (Ketten und Gruppierungen)
Planung, Vorbereitung und Durchfiihrung von Jahresgesprachen
Permanente Erstellung und Bewertung von Kundenanalysen
Erstellen von Soll-/Ist-Vergleichen, Interpretation und Auslésen von Korrekturmassnahmen
Koordination der Kundenaktivitaten mit dem Marketing
Mitarbeit bei der Erstellung von Marketing- und Verkaufsplanen
Kontinuierliche Beobachtung der Absatzméarkte und der Konkurrenzaktivitaten
Mitarbeit in globalen Projekten des Mutterkonzerns

A IHR PROFIL:

» Kaufmannische/betriebswirtschaftliche Ausbildung oder paramedizinische Ausbildung
mit Weiterbildung im Verkauf oder Marketing
Herausragende Verkauferpersonlichkeit mit Uberdurchschnittlichem Engagement
und Erfolgsnachweis im Fachhandel (Apotheken/Drogerien), idealerweise im Bereich
Healthcare oder im Konsumguterbereich (FMCG)

» Analytische Starken mit Fahigkeit zur Problemlésung

» Pflichtbewusste, exakte und selbstandige Arbeitsweise

» Macherpersdnlichkeit mit hoher Eigeninitiative und Durchsetzungskraft

» Gewinnendes Kommunikationstalent und Teamplayer

» Unternehmerisches Denken und hohe Belastbarkeit

» Deutsche Muttersprache, sehr gute Franzésisch- und Englischkenntnisse

Sind Sie eine offene Persdnlichkeit, die andere gut begeistern und Uberzeugen kann?
Haben Sie ein gutes Gespur flr die Bedurfnisse Ihrer Kunden und méchten Sie als fairer
Geschaftspartner «Win-win-Situationen» schaffen? Dann erwartet Sie eine spannende
und vielseitige Herausforderung in einem stabilen und erfolgsorientierten Unternehmen.
Senden Sie uns Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit dem Vermerk GWP 8887 .
Emanuel Keller oder Erika Tonassi freuen sich, Sie personlich kennen zu lernen.
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