TRADITION UND INNOVATION IN DER MEDIZINTECHNIK

Unser Kunde ist ein bekanntes, erfolgreiches Schweizer KMU innerhalb der Medizintechnik.
Mit seiner langjahrigen Tradition auf dem Schweizer Markt, den innovativen Produkten
und dem ausgepragten Dienstleistungsgedanken geniesst es einen hervorragenden und
etablierten Ruf im Umfeld der Kliniken und Spitéler in der Schweiz. Zur Verstarkung der
Verkaufs- und Beratungsaktivitaten sowie der kompetenten Kundenbetreuung suchen wir
in seinem Auftrag eine jungere, motivierte und frontorientierte Verkauferpersdnlichkeit in
der Funktion als

Aussendienstmitarbeiter/in Klinik und Spital
Region Mittelland

A IHRE TATIGKEITEN:

» Verkauf der qualitativ hochwertigen Medizinprodukte in den Bereichen Anasthesie,
OP, Intensivmedizin und Pflege
Beratung und Betreuung lhrer Kundengruppe wie Pflege- und OP-Leitungen,
Anésthesisten, Chefarzte und Einkaufer
Ausarbeitung der Angebote und Unterstitzung bei der Zusammenstellung von Sets
Selbsténdige Terminvereinbarung, Besuchsvorbereitung und Nachbearbeitung im
CRM
Regelmassige Marktbeobachtung und professionelle Analyse des Verkaufsgebiets
Mithilfe bei der Organisation und Durchftihrung von medizinischen Symposien und
Kongressen

» Enge Zusammenarbeit mit dem versierten Innendienst

A IHR PROFIL:

Sie verfligen Uber eine medizinische Ausbildung im Bereich Anésthesie, OP, Intensiv-
medizin oder Pflege und von Vorteil Uber Berufserfahrung im Verkaufsaussendienst.
Ihre selbstandige Arbeitsweise zeichnet sich durch lhr engagiertes und kunden-
orientiertes Vorgehen, Ihre Akquisitionsstérke und Zielorientierung sowie ausgepragte
Kommunikationsfahigkeit aus. Weiter sind Sie eine strukturierte Personlichkeit mit
Sorgfalt, Zuverlassigkeit und kénnen sich und lhre Kunden fir Neuerungen und
Innovationen begeistern. Ihre ,Hands on“ Mentalitat und Ihre positive Grundeinstellung
runden Ihr Profil ab.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wir bieten lhnen eine spannende und heraus-
fordernde Tatigkeit in einem etablierten Unternehmen mit grossem Kundenstamm.
Selbstverstandlich gehort eine fundierte fachliche EinflUhrung sowie stete Aus- und
Weiterbildung genauso wie die kompetente Unterstltzung durch den Innendienst zu
Ihrem neuen Arbeitsumfeld. Nehmen Sie mit Jan Schadegg oder Roger Stettler Kontakt
auf oder senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen mit dem Vermerk GWM 8870 direkt
an uns. Wir freuen uns, Sie bald personlich kennen zu lernen. ,Q\
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