mobilezone

better be clever

Als fihrender unabhéngiger Schweizer Telekomspezialist bieten wir kompetente Beratung, umfassende Dienstleistungen und ein
lickenloses Geratesortiment im Bereich Mobil- und Festnetztelefonie an. Mit 125 Verkaufsstellen in sémtlichen grosseren Schweizer
Ortschaften und Einkaufszentren sind wir fiir alle Netzbetreiber in der Schweiz der bedeutendste unabhéngige Verkaufspartner.

Die mobilezone Gruppe gliedert sich in die beiden Geschéaftsbereiche ,Handel“, welcher das Privat- und das Geschéftskundensegment
abdeckt, und ,Service Providing“.

Der Geschéftskundenbereich mit Sitz in Urndsch AR besteht aus Key Account Managern und der Backoffice-Abteilung, welche die
Grosskunden betreuen sowie regionalen Teams von Account Managern, die sich mobil um die KMU-Kunden kimmern. Als Verstarkung

unseres Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine/n

Marketing Manager (m/w) B2B - 100%

Zu den Hauptaufgaben dieser Position gehoren:
e  Gesamtverantwortung aller Marketing- und Kommunikationsaktivitdten B2B
e  Aufsetzung von Selfcare-Portalen und Unterstiitzung interner Kommunikation von Grosskunden
e  Weiterentwicklung und Optimierung der Kunden-Performance
e  Contentverantwortung Social Media und Online Marketing B2B
e  Planung und Durchfuhrung von Events
e  Umsetzung und Publikation diverser Verkaufsdokumentationen und -hilfsmittel
e Direkte Unterstiitzung der Stelle Head of Sales B2B
e  Enge Zusammenarbeit mit B2C-Marketing

Fir diese anspruchsvollen Aufgaben suchen wir folgendes Profil:
e  Abgeschlossene Lehre als kaufméannische/r Angestellte/r EFZ
e  Weiterbildung im Bereich Marketing/Kommunikation
e  Belastbare Personlichkeit, die auch unter Druck strukturiert arbeitet
e  Offene und kommunikative Art mit ausgepragter Sozialkompetenz, vernetztem Denken und Teamfahigkeit
e Initiative und zielgerichtete Person mit hoher Business- und Dienstleistungsorientierung

e Fliessende Deutsch- und gute Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil

Suchen Sie eine Tatigkeit mit grosser Selbsténdigkeit in einem attraktiven und dynamischen Umfeld? Dann senden Sie uns lhre
vollstéandigen Bewerbungsunterlagen mit Foto sowie Angaben zu Ihren Salérvorstellungen. Bei Fragen steht Ihnen Herr Pascal Briano,
Head of Sales B2B unter der Telefonnummer 071 421 46 80 zur Verfiigung.

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung, vorzugsweise Uber das Ostendis Bewerbungssystem www.ostendis.ch (Job-ID 18376) oder per E-

Mail an Claudia Schumacher, Leiterin Human Resources, jobs@mobilezone.ch.
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