
 

 
 
 
 
 
 
Der Fokus von Infinigate richtet sich seit rund 20 Jahren konsequent auf den stark wachsenden Markt 
der IT-Security. Mit Top-Herstellern im Portfolio betreuen wir in zehn europäischen 
Landesgesellschaften im reinen B2B-Markt die Schweizer Systemintegratoren und IT-Fachhändler. Mit 
Elan, Enthusiasmus und solider Fachkompetenz schaffen wir als echter Value Add Distributor exzellente 
Dienstleistungen, welche zu den tragenden Pfeilern unseres Erfolges mit hohen jährlichen 
Wachstumsraten gehören. 
 
Zur Ergänzung unseres Teams in Rotkreuz suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine/n  
 

Business Development Manager Check Point (m/w) 100% 
 
Aufgaben 

 Identifikation, Rekrutierung und Entwicklung neuer Check Point Systempartner 
 Durchführung von Webinaren zur Positionierung des Check Point Portfolios im Markt 
 Planung und Umsetzung von Sales- und Technik-Workshops 
 Lösungsfindung von jeglichen Problemstellungen von Bestandskunden 
 Beratung des Vertriebsinnen- und -aussendienstes bei Projekten oder technisch-vertrieblichen 

Fragestellungen 
 Unterstützung des Marketingteams bei der Erstellung von Kampagnen  
 Enge Abstimmung und intensive Kommunikation mit dem Hersteller   

 
Profil 

 Erfahrung im Vertrieb von komplexen IT-Sicherheitslösungen. (fundierte Kenntnisse in den 
Bereichen IT-Sicherheit und Netzwerk, idealerweise der Check Point Lösungen)  

 Hohe Fachkompetenz sowie souveräne und offene Kommunikation 
 Das Vertriebs-Gen leben, Fähigkeit kommerzielle und technische Themen selbständig zu 

erschliessen, sowie in Teamarbeit übergreifende Lösungen zu erarbeiten 
 Sichere Englischkenntnisse und Mobilität 
 Hohe Bereitschaft zur eigeninitiativen, fachlichen Weiterentwicklung   
 Verhandlungsgeschick, Überzeugungsfähigkeit, proaktives Handeln 
 Hochprofessioneller und kompetenter Auftritt 

 
Unser Angebot: 

 Optimales Arbeitsequipment, verlässlicher Service, sehr motiviertes Team 
 Fokussierung auf das Lösungsportfolio des Herstellers Check Point 
 Attraktive Anstellungsbedingungen 
 Fachliche und persönliche Weiterentwicklung 

 
Werde Teil eines sympathischen und dynamischen Teams, das die Welt bewegt – in einem Umfeld, in 
dem du Verantwortung übernehmen und an deinen Aufgaben wachsen kannst. Wir bieten dir eine 
spannende und sehr abwechslungsreiche Tätigkeit mit Entwicklungspotential in einem stark 
wachsenden Unternehmen. Dank flacher Hierarchien erwartet dich eine unbürokratische 
Unternehmenskultur mit kurzen Entscheidungswegen. Ebenfalls hast du die Möglichkeit eigene Ideen 
und Innovationen zu entwickeln und umzusetzen.  
 
Starte jetzt – Wir freuen uns schon auf deine vollständige Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellung und 
der Nennung deines frühestmöglichen Eintrittstermins. 
 
Infinigate (Schweiz) AG, Michael Lüthold, Head of Business Unit, Grundstrasse 14, 6343 Rotkreuz, Tel: 
041 799 01 26(direkt): jobs@infinigate.ch, www.infinigate.ch   
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http://www.infinigate.ch/

