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Fachverband für nachhaltige Wertschöpfungsnetzwerke
Association professionnelle pour les réseaux durables de création de valeur

Associazioni di settore per la creazione di valore sostenible
 Industry association working for sustainable value networks

GS1 Schweiz ist die Kompetenzplattform für nachhaltige Wertschöpfung auf der Basis optimierter Waren- und Informati-
onsflüsse. Als Fachverband mit rund 5500 Mitgliedsunternehmen vernetzt GS1 Schweiz Beteiligte, fördert die Kollaboration 
und vermittelt Kompetenz in Wertschöpfungsnetzwerken. Globale GS1 Standards und Prozessmodelle ermöglichen die 
Gestaltung effizienter Wertschöpfungsketten. Praxisorientierte Weiterbildung, Fachpublikationen sowie Veranstaltungen 
zum Erfahrungs- und Wissensaustausch sind weitere zentrale Tätigkeitsfelder. GS1 Schweiz ist Mitglied von GS1 Global, von 
Efficient Consumer Response Europe und der European Logistics Association.

Um den Bedürfnissen der stetig wachsenden Zahl unserer Mitglieder gerecht zu werden, suchen wir per sofort oder nach 
Vereinbarung für den Bereich GS1 System eine/n 

Business Analyst Vertrieb 80-100 %  
Ihre Aufgaben
Sie entwickeln, betreuen und vermarkten in einem kleinen Team die bestehenden Produkte und Lösungen des Bereiches 
GS1 System. Die Branchen Konsumgüterindustrie und Gesundheitswesen stehen dabei im Vordergrund. Bei der Erfüllung 
Ihrer Aufgaben stehen Sie gerne im direkten Kundenkontakt. 

Die Unterstützung unserer Mitglieder und Kunden bei der Lösungsfindung, der Einführung und dem Betrieb von GS1 
Systemlösungen und die Mitarbeit bei Fachtagungen sowie in Arbeitsgruppen gehören zu Ihren weiteren Tätigkeitsge-
bieten.

Ihr Profil
• Abgeschlossene technische oder kaufmännische Grundausbildung und betriebswirtschaftliche Weiterbildung
• Erfahrung bei der Konzeption von kundenorientierten, digitalen Lösungen und deren Vermarktung
• Unternehmerische und verkaufsorientierte Denkweise
• Durchsetzungsvermögen, starke Kundenorientierung und gute kommunikative Kompetenzen
• Muttersprache Deutsch
• Gute Französisch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
• Bereitschaft zum Reisen im Inland (10-20 %) und Ausland (max. 2 x pro Jahr)

Unser Angebot
Wir bieten Ihnen eine abwechslungsreiche Aufgabe mit viel Eigenverantwortung in einem dynamischen Umfeld. Es erwarten 
Sie ein motiviertes Team und ein attraktiver Arbeitsplatz mit modernster Infrastruktur in der Nähe des Hauptbahnhofs Bern.

Ihre Bewerbung senden Sie per Email an ds@gs1.ch.

Bei Fragen steht Ihnen Herr Domenic Schneider, Senior Business Development Manager GS1 System, unter der Nummer 
058 800 72 36 zur Verfügung.

Diese Vakanz möchten wir ohne externe Personalvermittler besetzen.


