CHARISMATISCHES UND ABSCHLUSSSTARKES VERKAUFSTALENT

Im Auftrag eines erfolgreichen, unabhangigen Schweizer Pharmaunternehmens suchen
wir per sofort oder nach Vereinbarung eine engagierte und kundenorientierte Persén-
lichkeit als

Aussendienstmitarbeiter/in Rx
Region Bern/Basel/Solothurn

A IHRE AUFGABEN:

» Aufbau, Pflege und Entwicklung erfolgreicher Geschaftsbeziehungen zu GP’s,
Internisten, Dermatologen, Sportmedizinern, Rheumatologen und Gynakologen in
Praxen und Spitalern

» Akquisition von neuen Kunden und Verantwortung fur das Erreichen der Umsatzziele

» Analyse der Verkaufszahlen und Priorisierung der wichtigsten Accounts

» Umsetzung der Aktionsplane und kundenspezifischen Massnahmen

» Selbstéandige Organisation und Durchflhrung von Fortbildungsveranstaltungen

» Kontinuierliche Markt- und Wettbewerbsanalyse

A IHR PROFIL:

» Mehrjahrige erfolgreiche Aussendienst-Erfahrung im Rx-Bereich

» Bestehende Kundenbeziehungen zu relevanten Arztegruppen in der Region
BS/BL/SO/BE
Belastbare Verkauferpersonlichkeit mit Begeisterungsfahigkeit und rascher
Auffassungsgabe
Freude am Umgang mit Menschen und ausgepragte Leistungsmotivation

» Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick und Hartnackigkeit

» Flexibles Organisationstalent mit unternehmerischem Denken

» Wohnort im Verkaufsgebiet

Arbeiten Sie gerne in einem kleinen und motivierten Team? Betreuen Sie nach einer inten-
siven Einarbeitung gerne selbstandig ein eigenes Verkaufsgebiet? Dann senden Sie uns
Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit dem Vermerk GWP 8885. Emanuel Keller
oder Erika Tonassi freuen sich, Sie personlich kennen zu lernen. R
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