
Ihre Aufgaben
¾ �Selbstständige Betreuung der gesamten Kundschaft im festgelegten Verkaufsgebiet
¾ �Akquisition von Neukunden und -Betreuung des bestehenden Kundenstammes
¾ �Weiterentwicklung und Ausbau der Marktstellung von Westfalen im Verkaufsgebiet
¾ �Pflege und Ausbau der Beziehungen zu den Partnern im Verkaufsgebiet
¾ �Technische Produktberatung / Reporting im CRM
¾ �Teilnahme an Messen und sonstigen Events
 
Ihr Profil
¾ ��Kontaktfreudige und kreative Verkäuferpersönlichkeit mit Verhandlungsgeschick, Überzeugungsvermögen und Herzblut
¾ �Abgeschlossene Berufslehre, Weiterbildung im Verkauf sowie mehrjährige Erfahrung im Verkauf-Aussendienst
¾ �Stilsichere Deutschkenntnisse in Wort und Schrift, gute MS-Office und CRM-Kenntnisse
¾ �Gute Selbstorganisation, Ausdauer und ein gesundes Mass an Ehrgeiz
¾ �Selbständige, zuverlässige und initiative Arbeitsweise
¾ �Gepflegtes Auftreten und angenehme Umgangsformen
¾ �Bevorzugter Wohnort Region Zürich 

Wir bieten
Nach einer fundierten Einarbeitungszeit erwartet Sie ein herausforderndes und vielseitiges Aufgabengebiet, in welches 
Sie Ihre individuellen Erfahrungen einbringen und kontinuierlich weiterentwickeln können.
Attraktive Anstellungskonditionen sind für uns selbstverständlich. Eigenverantwortliches Handeln, kurze Entscheidungs-
wege sowie eine freundliche und teamorientierte Arbeitsatmosphäre mit offener direkter Kommunikation bilden den 
Rahmen, in dem sich aktive und selbstbewusste Mitarbeiter bei uns entwickeln können.
Sie möchten in einem internationalen, innovativen und zukunftsausgerichteten Unternehmen arbeiten und besitzen 
eine hohe Loyalität? Dann zögern Sie nicht und senden bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen inklusive
Gehaltsvorstellung per E-Mail (r.sanzone@westfalen.com) oder per Post.

Die Westfalen Gruppe ist als Technologieunternehmen der Energiewirtschaft mit ca. 1.700 Mitarbeiterinnen und  
Mitarbeitern international tätig. Das im Jahre 1923 gegründete Familienunternehmen mit über 20 Produktionsstand-
orten in Europa hat seinen Hauptsitz in Münster. Die Schweizer Tochtergesellschaft wurde im Jahr 2001 gegründet 
und hat sich seither erfolgreich im Geschäftsfeld Gase etabliert. Die Westfalen Gas Schweiz GmbH arbeitet mit über 
50 Vertriebspartnern in der Schweiz und in Liechtenstein zusammen. Das Unternehmen betreibt seit 2011 ein eigenes 
Produktionswerk in Eiken. 

Westfalen Gas Schweiz GmbH, Rachele Sanzone, Sisslerstrasse 11, 5074 Eiken AG, 
Tel. +41 61 855 25 47, www.westfalen.ch

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir nach Vereinbarung einen

Technischen Aussendienstmitarbeiter (m/w)
für die Region Zürich, Schaffhausen und Glarus							             

Unsere Energie 
bringt Menschen 
einfach weiter.


