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| _ mit Fokus IT Ouisourcmg & Cloud (m/w) 100%

Unser Marke’rmg & Sales Team ist ]ung dynamlsch orgcmlsleri snch selbs'rstandlg und arbelte’r
mit modernen Tools. -Gesuchf ist ein extrovertierter, s’rarker Tedmplayer mit einem:offenen _
Mindset, welcher Markﬂrends versteht WIssenshungng |st ein grosses Benehungsnetz ml’rbnngt §

~.sowie nachhalhg denk’r und en’rschelde’r : :

Was dich erwartet

Gemeinsam mit unserem Marketing generierst du Leads im Hybrid Cloud Umfeld und pflegst gute
Beziehungen zu unseren Partnern. Dein Verantwortungsbereich umfasst die nachhaltige Akquisition
neuer Kunden vom Erstkontakt Uber die Offertenstellung bis zum Vertragsabschluss. Als Hunter bist
du sté@ndig auf der Suche nach neuen Opportunities und bewegst dich auf Events, Fachmessen
oder bei potentiellen Kunden. Unser gemeinsames Ziel ist, den Kunden mit unseren Lésungen in
seiner Branche erfolgreich zu machen.

Was du mitbringst
e Nachweisbare Verkaufserfolge im IT Outsourcing/Cloud Umfeld
e Technischer Background mit héherer Ausbildung
e Erfahrung im KMU Bereich
e Affinitdt und Know-how im Cloud Umfeld
e Ready to travel — egal ob mit dem Zug, Auto oder Flieger
e Muttersprache Deutsch und sehr gute Englisch Kenntnisse in Wort und Schrift

Was uns auszeichnet

Bei Somnitec wird Innovation und kontinuierliche Verbesserung aktiv geférdert und von dir
mitgestaltet. Mit der Méglichkeit zu Gleit- und Teilzeit sowie Homeoffice unterstGtzen wir dich aktiv
dabei, Arbeit und Privatleben gut zu kombinieren. Wir bieten dir abwechslungsreiche
Herausforderungen, ein modernes und flexibles Arbeitsumfeld sowie attraktive
Anstellungsbedingungen mit grosszugigen Sozialleistungen und ein einzigartiges Teamerlebnis.
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Smart & modern Talent & Karriere Flexibel Teamspirit
Arbeiten fordern arbeiten (er)leben

Wie du dich bewirbst

Passt du zu uns2 Dann freuen wir uns auf deine kompletten Bewerbungsunterlagen in elektronischer
Form an: jobs@somnitec.ch

Part of Fernao Networks
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